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Weg zum
Erfolg

Unternehmergesprache

ANDERNACH. Wiahrend der
Andernacher Unternehmer-
gespriache, die Andermach.net
gemeinsam mit der Deut-
schen Bank, der Dresdner
Bank, der Kreissparkasse und
der Volksbank in der Mittel-
rheinhalle veranstaltete, ging
es diesmal um die sogenannte
»Structogram-Trainingsme-
thode”. Diese Methode be-
sagt, dass Verkaufstraining
ein individualisiertes Training
ist, das — ausgehend von der
Perstnlichkeit des Verkdufers
- ihn in die Lage versetzat,
Kunden und ihre Wiinsche
richtig zu erkennen und rich-
tig mit ihnen zu kommunizie-
ren, Eigene Stirken und die
Eigenschaften anderer miis-
sen erkannt werden. Diese
Methode wird von zahlrei-
chen namhaften Unterneh-
men bereits eingesetzt,

Ein Plausch am Rande der Unternehmergespriche in der Andernacher Mittelrheinhalle: (von links) OB Achim Hiitten, Mario Rohrer
{Kreissparkasse), Referent Jiirgen Weber, Sascha Monschau (Volksbanlk), Doris Kndll (Sparkasse), Helmut Giesen (Andernach.net),
René Goldberg (Dresdner Bank) und Stefan Roth (Deutsche Bank). B Foto: Meta Welling



